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牧草は「刈るタイミング」で
価値が変わる！

季節の対策ポイント

最新情報は
こちら
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今年４月以降に生まれた子牛の数 ＋ ５月末までに種付できた数

令和9年度に開催予定の第13回全国和牛能力共進会
（北海道大会）に向け、県内全域で優良繁殖雌牛の選定
や計画交配、候補牛の育成など、出品対策に継続し
て取り組んでいます。
本大会では、第６区を除く各区へ計15頭の出品を予定
しており、候補牛の選抜や飼養管理の徹底を進めて
います。全国大会は、沖縄県の肉用牛改良の成果や高い
飼養管理技術を全国へ発信する貴重な機会です。
関係者の皆様には、引き続きご理解とご協力を賜り
ますようお願いいたします。

小さい頃から祖父が牛を育てる姿を見ていたので、畜産はすごく身近な存在でした。
地元の農業高校を卒業後「やっぱり親元で牛の仕事をしよう」と決めてこの世界に入
り、今年で6年目になります。

宜野座元樹 氏宜野座元樹 氏

高い繁殖成績を残せているのは
祖父から教わった「毎朝一番の観察」です！

表紙の人に聞きました
Voice

第１３回全国和牛能力共進会
（北海道大会）にむけて

社
公 2026

OKINAWA
MA-SAN

畜産業を始めたきっかけは？Q1

祖父から教わったことですが、餌をあげる前の10分間、牛たちの目つきや他牛
への行動をじっくり見て自然発情を見逃さないのが秘訣です。また、生後３カ月
までは制限哺乳をすることで子牛の胃を鍛え、大きく育てています。

平均より短い分娩間隔にするコツは？Q2

頼りになる先輩たちが周りにたくさんいるので、最新の血統情報などいろんなこと
を学びながら、分娩間隔をさらに短縮していきたいですね。あと、栄養管理を徹底
して子牛のサイズ差を無くし、安定した高品質な牛を出荷することも目標です。

今後の目標を教えてください！Q3

今がチャンス！
畜産経営分析は“夏”が勝負！

準備するもの 上半期を振り返る
①今年の平均販売額は？
　販売金額 ÷ 販売頭数
②今年の生産率は？
③種付成績は？
　悪いならどうやって改善する？

来年の収入予想を立ててみよう

③

①１月から今までの
　販売頭数、金額
②事故頭数（流産・死産含む）
③飼養頭数（母牛・子牛）
④母牛種付状況

母牛の増頭・更新計画、来年度の補助事業や融資の申請など、
家族と目標を共有しやすくなります。「早く気付き、早く動く」
ことで、損失を抑え、収益につながる経営改善が期待できます。 

早く始めるほど、来年が変わる！

①

販売可能頭数 － 保留予定頭数 － （上半期の事故頭数×2）

今年の平均販売額 × 販売予定頭数

②

今年
経営・飼養
見直そう

来年
収入予想
更新計画

＝ 販売予定頭数

≒ 来年の収入予想

≒ 来年の販売可能頭数

秋
号


